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GriunderRuf

Anmerkungen zu dieser Vorlage:

Dieses Businessplan-Beispiel ist eine realistische Vorlage fur einen sinnvoll strukturierten
Businessplan am Beispiel der Geschaftsidee "Handwerksbetrieb fir Smart-Home-
Installationen:".

Die Vorlage ist lediglich ein Beispiel und muss auf die eigene Geschaftsidee angepasst werden.

Zu einem vollstandigen Businessplan gehdrt ebenfalls noch ein Finanzteil, der hier nicht
enthalten ist und in der Regel im Anhang des Businessplans beigefigt wird.

Du benotigst Hilfe bei der Erstellung des Businessplans?

Wir unterstitzen dich gerne. Kontaktiere uns einfach unter 01514-2870496.

Oder besuche uns auf www.gruenderruf.de und buche einen Termin.

Hast Du Deine Moglichkeiten zur Grundungsforderung
gecheckt?
Grindest Du aus der Arbeitslosigkeit heraus, hast Du sehr gute Chancen auf ein geférdertes

Grindercoaching bei uns. Fur Dich ist das kostenlos und es erhéht Deine Chancen auf den
Grindungszuschuss. Darlber hinaus erhaltst Du wertvolle Kenntnisse.

Wir beraten Dich gerne hier. Melde Dich bei uns!
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1. Zusammenfassung

Geschaftsidee

Ich grinde zum 01.11.2025 einen Handwerksbetrieb fir Smart-Home-Installationen,
spezialisiert auf die individuelle Planung, Umsetzung und Betreuung moderner
Hausautomatisierung. Mein Angebot richtet sich an Privat- und Geschaftskunden, mit Fokus auf
Sicherheit, Komfort und Energieeffizienz. Zum Einsatz kommen zertifizierte Systeme fuhrender
Hersteller. Ich starte im GroBraum Hannover als Einzelunternehmen mit skalierbarer Struktur.
Der Markt zeigt starkes Wachstumspotenzial durch zunehmende Digitalisierung im
Wohnbereich.

Der Griinder

Ich bin ausgebildeter Elektroniker fur Energie- und Gebaudetechnik mit Gber 10 Jahren
Berufserfahrung. Meine Spezialisierung auf Smart-Home-Technologien entstand aus echtem
Interesse und praktischer Erfahrung mit Kundenprojekten. Durch Weiterbildungen und
Zertifizierungen, z. B. KNX, Loxone und Bosch Smart Home, habe ich mein Profil gescharft. Ich
verbinde technisches Know-how mit Kundenorientierung und Iésungsorientierter Beratung. Die
Grindung ist ein logischer nachster Schritt in meiner beruflichen Entwicklung.

Mein Mehrwert im Markt

Ich biete nicht nur Installation, sondern eine Rundumbetreuung - von der Bedarfsanalyse bis zur
Nachbetreuung. Besonders geschatzt werde ich fur meine Fahigkeit, Technik verstandlich zu
erklaren. Mein Angebot ist individuell, hochwertig und persénlich - kein Standardpaket von der
Stange. Preislich bin ich transparent und fair aufgestellt, mit Paketen fur verschiedene
Bedulrfnisse. Kunden schatzen meinen klaren Fokus auf Qualitat, Sicherheit und langfristigen
Service.

Marktanalyse

Der Markt fir Smart-Home-Lésungen wachst rasant - sowohl global als auch in Deutschland. Bis
2028 wird mit fast 40 Mio. Smart-Home-Haushalten in Deutschland gerechnet. Haupttreiber sind
Energieeffizienz, Sicherheit, Komfort und zunehmende Akzeptanz bei allen Altersgruppen.
Erganzend zeigt meine SEO-Analyse: Viele relevante Google-Suchbegriffe haben gute
Reichweiten und geringe Konkurrenz. Ich habe damit reale Chancen, Kunden digital zu erreichen
und erfolgreich zu akquirieren.

Marketing

Meine Kundengewinnung basiert auf starker Online-Prasenz: Suchmaschinenoptimierung (SEO),
Google Ads und eine professionelle Website stehen im Fokus. Erganzt wird dies durch Social
Media (v. a. Instagram) und gezielte Offline-MaBnahmen wie Flyer oder Kooperationen mit
Architekten. Empfehlungen durch zufriedene Kunden werden durch ein Belohnungssystem
gefordert. Alle Kanale zielen auf Vertrauen, Sichtbarkeit und messbare Reichweite. So entsteht
ein effizienter Mix aus lokalem und digitalem Marketing.
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Preise

Ich biete modulare Installationspakete mit klaren Leistungen und Preisen an - von Basis- bis
Premiumldsungen. Die Preise sind wettbewerbsfahig, aber nicht billig: Qualitat, Beratung und
zertifizierte Komponenten rechtfertigen den Aufpreis. Kunden wissen, wofur sie bezahlen - inkl.
Einweisung und Support. In einer Vergleichstabelle zeige ich, wie meine Preise im Verhaltnis
zum Markt stehen. Fur GroBprojekte erstelle ich individuelle Angebote nach Vor-Ort-Begehung.

Chancen und Risiken

Die groBte Chance liegt im wachsenden Bedarf an smarter Gebaudetechnik - insbesondere bei
Neubauten und Modernisierungen. Mein Angebot ist zukunftsfahig, da es Trends wie KiI,
Energieeffizienz und altersgerechtes Wohnen aufgreift. Risiken bestehen in schwankender
Nachfrage oder technologischem Wandel, dem ich mit Weiterbildung begegne. Auch das Thema
IT-Sicherheit spielt eine Rolle - hier setze ich auf geprifte Systeme und Kundenaufklarung.
Insgesamt Uberwiegen die Chancen bei klarer Positionierung.

2. Geschaftsidee

Zum 01.10.2025 plane ich die Grundung eines spezialisierten Handwerksbetriebs fir Smart-
Home-Installationen unter dem Namen "Smart & Sicher - Technik firs Zuhause". Mein
Angebot richtet sich sowohl an Privatkundinnen und -kunden, die ihr Zuhause modernisieren
madchten, als auch an kleinere Gewerbebetriebe und Wohnungsbaugesellschaften, die in ihren
Immobilien zeitgemaRe und energieeffiziente Technik einsetzen wollen.

Ich biete die Planung, Installation und Wartung moderner Smart-Home-Systeme an. Der
Schwerpunkt liegt auf der sicheren, energieeffizienten und benutzerfreundlichen Vernetzung
von Geraten in den Bereichen Lichtsteuerung, Heizungs- und Klimaregelung,
Sicherheitslésungen (z. B. Kameralberwachung, Tursprechsysteme) sowie Rollladen- und
Fensterautomatisierung. Erganzend biete ich Schulungen und Einweisungen an, um auch
technikfernen Kunden die Nutzung ihrer Systeme zu erleichtern.

Ein besonderes Merkmal meines Angebots ist die enge Zusammenarbeit mit fihrenden
Herstellern wie Gira, Bosch Smart Home und Loxone. Dadurch kann ich meinen Kundinnen
und Kunden gepruifte und langlebige Systeme mit direktem Herstellersupport anbieten. Zudem
bin ich zertifizierter Installationspartner flr das KNX-System, dem europaischen Standard fur
Haus- und Gebaudesystemtechnik. Auf Wunsch erstelle ich individuelle Installationspakete, die
auf die jeweilige Wohn- oder Geschaftssituation abgestimmt sind - von der Einsteigerlésung bis
hin zur vollintegrierten Premium-Variante.

Mein Angebot richte ich vorwiegend an Kundschaft in meiner Region (GroRraum Hannover und
Umgebung), mittelfristig ist jedoch auch eine deutschlandweite Tatigkeit moglich -
insbesondere durch Partnerschaften mit Bautragern, Architekten und Hausverwaltungen.
Daruber hinaus plane ich mittelfristig die Zusammenarbeit mit Energieberatern, um Smart-
Home-Ldsungen starker in energetische Sanierungen einzubinden.

Ich grinde meine Firma im Wege eines Einzelunternehmens. Grund hierfur ist die einfache und
kostengulinstige Grindung, die mir als handwerklich qualifiziertem Grunder einen schnellen
Markteintritt ermdglicht. Da ich in der Anfangsphase als Einzelperson tatig sein werde, ist diese
Rechtsform ideal, um flexibel auf Marktchancen zu reagieren und Investitionen Uberschaubar zu
halten. Perspektivisch ist eine Umwandlung in eine haftungsbeschrankte Gesellschaft (z. B. UG
oder GmbH) denkbar, insbesondere wenn ich Mitarbeitende beschaftige oder
Wachstumsinvestitionen tatige.
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Die wachsende Nachfrage nach Energieeffizienz, Sicherheit und Komfort im Wohnbereich zeigt,
dass der Markt fir Smart-Home-Installationen gro8es Potenzial bietet. Mit meinem
spezialisierten, qualitativ hochwertigen und kundenorientierten Angebot mdchte ich diese Licke
fallen und mein Unternehmen erfolgreich am Markt etablieren.

3. Grunder/in

Im Jahr 2013 habe ich meine Ausbildung zum Elektroniker fur Energie- und Gebaudetechnik
abgeschlossen. Schon wahrend meiner Lehrzeit war mir klar, dass ich nicht nur ,klassische”
Elektroinstallationen machen wollte, sondern mich fir innovative Technologien und smarte
Lésungen interessiere. Ich wollte schon immer mit meiner Arbeit einen Beitrag zur
Modernisierung und Digitalisierung von Wohn- und Arbeitsraumen leisten.

Nach Abschluss meiner Ausbildung habe ich zunachst mehrere Jahre als Fachmonteur in einem
mittelstandischen Elektrobetrieb gearbeitet. Dort war ich far die Installation von
Gebaudetechnik in Neubauten und bei Modernisierungen verantwortlich. Wahrend dieser Zeit
kam ich zum ersten Mal mit Smart-Home-Systemen in Berlihrung - zunachst bei der Integration
einzelner smarter Thermostate oder Lichtsysteme. Schnell wurde mir klar, wie grol8 das
Potenzial dieser Technologie ist - und wie wenig verbreitet fundiertes Know-how in diesem
Bereich noch ist.

Diese Erfahrung hat in mir den Wunsch geweckt, mich tiefergehend mit vernetzter
Gebaudetechnik auseinanderzusetzen. Ich habe begonnen, mich eigenstandig weiterzubilden,
Fachliteratur zu lesen, an Herstellerschulungen teilzunehmen und kleinere Pilotprojekte im
Freundes- und Bekanntenkreis umzusetzen. Die positiven Rickmeldungen und die Begeisterung
meiner ersten "Kundschaft" bestarkten mich darin, diesen Weg weiterzugehen.

Mein Wunsch, ein eigenes Unternehmen zu grinden, festigte sich, als ich 2022 bei einem
grolRen Smart-Home-Projekt fir einen Architekten als externer Techniker tatig war. Dort habe ich
gesehen, wie wichtig es ist, dass Planung, Installation und Kundenbetreuung aus einer Hand
kommen - und wie sehr Kunden auf verstandliche Beratung und nachhaltige Betreuung
angewiesen sind.

Da die Grindung eines Elektrohandwerksbetriebs in Deutschland den Eintrag in die
Handwerksrolle und damit einen Meistertitel voraussetzt, habe ich 2023 die Meisterprifung im
Elektrotechniker-Handwerk erfolgreich abgelegt. Diese Qualifikation war fir mich nicht nur eine
rechtliche Voraussetzung, sondern auch ein wichtiger Schritt, um meine Fachkenntnisse zu
vertiefen und meinen zukinftigen Kunden ein Héchstmal an Qualitat und Sicherheit bieten zu
kénnen.

Mittlerweile habe ich mehrere Herstellerzertifizierungen erworben, u. a. fur KNX, Loxone und
Bosch Smart Home. Zudem habe ich 2024 eine Weiterbildung zum ,Fachplaner fir vernetzte
Gebaudetechnik” abgeschlossen. Mein technisches Wissen kombiniere ich mit praktischer
Erfahrung und einem guten Gespdur fir die Bedurfnisse meiner Kundinnen und Kunden. Diese
Mischung moéchte ich nun als selbstandiger Unternehmer in den Markt einbringen.

4. Mehrwert im Markt

Wie bereits im Abschnitt zu mir als Grinder beschrieben, zeichne ich mich durch eine fundierte
handwerkliche Ausbildung, mehrere Herstellerzertifizierungen und eine praxisnahe
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Weiterbildung im Bereich vernetzte Gebaudetechnik aus. Diese Kombination aus technischem
Know-how, aktueller Produktexpertise und praktischer Erfahrung im Kundenkontakt ist in der
Branche nicht selbstverstandlich - insbesondere im spezialisierten Bereich der Smart-Home-
Installationen.

Mein Angebot hebt sich auBerdem dadurch ab, dass ich nicht nur Technik installiere, sondern
auch umfassend berate und begleite: von der Bedarfsanalyse Uber die individuelle Planung bis
hin zur verstandlichen Einweisung der Kundinnen und Kunden in ihre neuen Systeme. Ich
verstehe mich als Dienstleister auf Augenhéhe - mit dem Anspruch, auch technikferne Personen
fir moderne Ldsungen zu begeistern und ihnen ein Gefuhl von Sicherheit und Kontrolle Gber
ihre Wohnumgebung zu vermitteln.

Zudem habe ich aus meinem privaten Umfeld, aber auch von Architekten und Bauleitern, mit
denen ich bereits zusammengearbeitet habe, die Rickmeldung erhalten, dass ich komplexe
technische Zusammenhange besonders gut erklaren kann und geduldig auf individuelle
Anforderungen eingehe. Diese Fahigkeit hilft mir, Vertrauen aufzubauen - eine entscheidende
Grundlage fur langfristige Kundenbeziehungen im sensiblen Bereich der Haustechnik.

Auch preislich ist mein Angebot wettbewerbsfahig. Ich kalkuliere meine Leistungen transparent
und biete Paketpreise flr typische Anwendungsszenarien (z. B. Licht- und Rollladensteuerung im
Einfamilienhaus) an. Dabei verzichte ich bewusst auf Dumpingpreise, sondern setze auf Qualitat
und Nachhaltigkeit - sowohl bei den Komponenten als auch bei der Ausfihrung. Im Vergleich zu
groBeren Smart-Home-Anbietern, die oft standardisierte Losungen ohne persdnliche Betreuung
liefern, biete ich ein malRgeschneidertes Konzept, das individuell geplant und langfristig betreut
wird.

In Summe ergibt sich so ein klarer Mehrwert: moderne Technik, verstandlich erklart,
fachmannisch installiert und langfristig betreut - alles aus einer Hand.

5. Marktanalyse

Der Markt fir Smart-Home-Installationen befindet sich sowohl weltweit als auch in Deutschland
in einem dynamischen Wachstumsprozess. Wahrend global der Markt fur Smart Home
Automation laut Global Market Insights im Jahr 2024 bereits ein Volumen von 73,7 Milliarden
USD erreichte, wird bis 2034 ein Anstieg auf 254,3 Milliarden USD erwartet - bei einer jahrlichen
Wachstumsrate (CAGR) von 13,7 %. Treiber dieser Entwicklung sind technologische
Innovationen (v. a. Kl und 10oT), wachsendes Umweltbewusstsein, steigende Anspriiche an
Komfort und Sicherheit sowie ein zunehmender Wunsch nach personalisierten
Wohnumgebungen.

Auch der deutsche Markt entwickelt sich stark (s. Abb.1): Die Zahl der Smart-Home-Haushalte
wird laut Statista bis 2028 auf rund XY Millionen Haushalte ansteigen - mehr als eine
Verdreifachung im Vergleich zu 2020.
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Prognose zur Anzahl der Smart Home Haushalte in Deutschland fiir die Jahre
2020 bis 2028 (in Millionen)

P Keine
- Veroffentlichungsrechte

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028

R taista s

Abb.1 Prognostizierte Entwicklung der Smart Home-Nutzung in Deutschland
Quelle: https://de.statista.com/prognosen/885611/anzahl-der-smart-home-haushalte-in-
deutschland

Quelle Weitere Informationen:
tatista Deutschland; 2020 bis 2028

Laut Bitkom (vgl. https://www.bitkom.org/Presse/Presseinformation/Smart-Home-Anwendungen-
in-fast-jedem-zweiten-Zuhause) nutzen schon heute 46 % der Haushalte mindestens eine
Smart-Home-Anwendung, wobei insbesondere smarte Leuchten (41 %), Thermostate (36 %) und
Steckdosen (31 %) verbreitet sind. Das grofSte Potenzial wird dem Bereich Energie und Klima
zugesprochen - einem zentralen Feld fur mein geplantes Leistungsangebot.

Zudem zeigt sich: Die Nachfrage ist altersibergreifend vorhanden. Wahrend Jingere
technikaffin sind, erkennen immer mehr altere Menschen den Nutzen smarter Anwendungen zur
Unterstltzung eines selbstbestimmten Lebens im Alter. 37 % der Gber 65-Jahrigen nutzen
Smart-Home-Systeme bereits oder planen dies. Gerade Funktionen wie Sprachsteuerung,
automatische Lichtsteuerung oder Notfallwarnsysteme gewinnen an Relevanz.

Ein wichtiger Aspekt ist zudem der Trend zur Hyperpersonalisierung. Verbraucher wiinschen
sich Systeme, die sich an ihre individuellen Bedlrfnisse anpassen. Die Kombination aus Smart-
Home-Hardware und intelligenter Software schafft hier neue Mdglichkeiten, insbesondere durch
Kl-gesteuerte Lernprozesse und automatisierte Szenarien.

Die Einstiegshurden sinken weiter: Sprachassistenten, vereinheitlichte Standards wie Matter
und benutzerfreundliche Apps machen die Steuerung zunehmend intuitiver. Gleichzeitig steigen
aber auch die Anforderungen an Datensicherheit und Vertrauen. Hier besteht ein klarer
Wettbewerbsvorteil fur Anbieter, die auf zertifizierte Systeme, Datenschutz und transparente
Kommunikation setzen - ein Anspruch, den ich in meinem Unternehmen aktiv erfullen werde.

FUr mich als spezialisierten Dienstleister ergibt sich somit ein vielversprechendes Marktumfeld:

Technologische Trends, gesellschaftliche Entwicklungen und konkrete
Nachfragewachstumsprognosen belegen das grofse Potenzial meines Angebots.

Erganzende Analyse: Potenzial durch Sichtbarkeit bei Google

Die bisherige Marktanalyse zeigt, warum der Smart-Home-Markt langfristig enormes Potenzial
hat - durch technologische Innovationen, steigende Nachfrage und gesellschaftliche Trends. Sie
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sagt jedoch noch nichts darlber aus, wie gut mein Angebot in diesem Markt tatsachlich
wahrgenommen wird. Entscheidend ist letztlich, ob potenzielle Kundinnen und Kunden mein
Unternehmen finden - vor allem online, denn viele informieren sich heute zuerst tUber
Suchmaschinen wie Google.

Um dies zu bewerten, habe ich eine eigene SEO-Potenzialanalyse durchgefiihrt - mit einem Tool,
das ahnlich wie der Google Keyword Planner Auskunft Gber das monatliche Suchvolumen und
die Wettbewerbssituation einzelner Begriffe gibt. Ziel war es, herauszufinden, wie grofB die
organische Reichweite realistischerweise sein kann, wenn ich mein Angebot gezielt auf
relevante Suchbegriffe optimiere.

Keyword Monat) (Ranking)
was ist smart home 590 39
hausautomatisierung 480 18
smart home installation 320 4
loxone partner finden 260 8
wie funktioniert smart home 140 14
intelligentes zuhause 70 24
smart home hannover 70 3
smart home elektroinstallation 70 10
smart home flr senioren 40 4
2:?E?E:tr2r?rt home system zum 40 15
sicherheit smart home 30 13
smart home firma 30 26
smart home installation kosten 30 4
lohnt sich smart home 20 14
smart home strom sparen 20 11
smart home vorteile nachteile 10 7
smart home mit sprachsteuerung 10 14

Quelle: SE Ranking Tool

Die Ergebnisse sind sehr ermutigend:

* Begriffe wie ,,smart home installation”, ,smart home hannover” oder ,,smart
home fiir senioren” haben ein relativ niedriges Ranking-Level (Schwierigkeit < 10) bei
gleichzeitig konkretem Suchinteresse.

¢ Auch , loxone partner finden“ oder ,,smart home installation kosten* sind typische
Suchbegriffe mit klarer Kauf- oder Handlungsabsicht, die ein gezieltes Online-Marketing
besonders effizient machen.

¢ Selbst allgemeine Informationsbegriffe wie ,,was ist smart home* (590 Suchanfragen/
Monat) oder ,hausautomatisierung* (480) bieten Potenzial - etwa durch erklarende
Ratgeberinhalte, die gezielt Vertrauen aufbauen und die Sichtbarkeit erhéhen.

Die Analyse zeigt deutlich: Viele relevante Suchbegriffe haben ein gutes Verhaltnis von
Nachfrage und Wettbewerb, was flr eine Neugrindung ideale Voraussetzungen bietet. Mit
einer suchmaschinenoptimierten Website, hochwertigen Inhalten und gezielten Google Ads-
Kampagnen lassen sich qualifizierte Besucher effizient gewinnen - insbesondere in der eigenen
Region.
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Damit ergibt sich aus der Markt- und der Sichtbarkeitsanalyse eine klare Einschatzung: Der
Markt wachst, und ich habe durch gute Online-Auffindbarkeit reale Chancen, darin
sichtbar zu werden und Kundinnen und Kunden zu erreichen.

6. Marketing

Eine wesentliche Saule meines Marketings ist die Online-Sichtbarkeit. Ich plane die gezielte
Schaltung von Google Ads, um bei relevanten Suchanfragen wie ,, Smart-Home-Installation
Hannover” oder ,KNX Installateur gesucht” auf meine Website aufmerksam zu machen. Parallel
dazu optimiere ich meine Homepage flir Suchmaschinen (SEO), indem ich regelmaRig Inhalte zu
haufig gestellten Fragen, Trends und Tipps rund um Smart-Home-Technologie verdffentliche.

Fir potenzielle Kundinnen und Kunden, die sich Gber mein Angebot informieren mdchten,
erstelle ich eine professionelle Website. Hierzu nutze ich das Tool WordPress mit Elementor,
da es mir erlaubt, Inhalte flexibel und suchmaschinenfreundlich zu gestalten. Die Website wird
klar strukturiert sein, mit Beispielprojekten, Kundenstimmen und einem einfachen
Kontaktformular. Zudem binde ich ein Tool zur Terminvereinbarung ein, sodass Interessenten
unkompliziert Beratungstermine buchen kénnen.

Auch soziale Medien werde ich gezielt einsetzen: Uber Plattformen wie Instagram und
Facebook werde ich Einblicke in meine laufenden Projekte geben, kurze Erklarvideos posten
und mein Fachwissen sichtbar machen. Gerade bei technischen Themen schafft dieser Einblick
Transparenz und Vertrauen.

Daruber hinaus plane ich die Verteilung von Flyern in Neubaugebieten und energetisch
sanierten Wohnquartieren. Diese richten sich gezielt an Eigenheimbesitzer, die Interesse an
moderner Haustechnik haben. Zusatzlich werde ich Kooperationen mit Elektrikern, Architekten,
Energieberatern und Wohnungsbaugesellschaften eingehen, um mein Angebot in deren
Kundennetzwerke einzubinden.

Ein weiteres wichtiges Marketinginstrument sind Weiterempfehlungen. Ich werde ein kleines
Anreizsystem einflhren, durch das zufriedene Kunden bei erfolgreicher Empfehlung eine Pramie
erhalten - z. B. einen Rabatt auf Wartungsleistungen oder smarte Zusatzgerate.

So entsteht eine Marketingstrategie, die sowohl auf digitale Reichweite als auch auf persénliche
Empfehlungen und lokale Vernetzung setzt - eine Kombination, die gerade im
Handwerksbereich besonders effektiv ist.

7. Preissetzung

Meine Preise orientieren sich grundsatzlich an denen der Konkurrenz, liegen aber in einigen
Bereichen leicht dartber. Der Grund daflr ist mein hoher Qualitatsanspruch: Ich arbeite
ausschlieBlich mit zuverlassigen Markenkomponenten fuihrender Hersteller, biete individuelle
Beratung vor Ort und begleite meine Kundinnen und Kunden persénlich durch alle
Projektphasen - von der Planung bis zur Nachbetreuung. Zudem bin ich zertifizierter Installateur
fur verschiedene Systeme, was einen echten Mehrwert gegenuber allgemeinen Elektrikern
darstellt.

Meine Leistungen biete ich in Form klar strukturierter Installationspakete an, die auf typische
BeduUrfnisse zugeschnitten sind. Beispiele:
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Preis Vergleichspreis

Paket Inhalt :\:Ir\‘n:(slt) Wettbewerber
g:lsclest- :_r:ck?t—sgenudeszoellrllztagelgsteuerung far 3 Raume 1.790 € 1650 €
gglgiort- /L;;gtsgiléﬂ?g Rollldden in 4 Rdumen inkl. 5990 € 5 800 €
promum. SIS SEOTISIE ™ L g0e gsone

Sprachsteuerung und Energiemonitoring

Die genannten Preise verstehen sich inklusive Installation, Einweisung und Support wahrend der
ersten 6 Monate. Individuelle Anpassungen sind selbstverstandlich moéglich und werden nach
Aufwand kalkuliert. Fir groSere Projekte, wie z. B. Mehrfamilienhauser oder gewerbliche
Einheiten, erstelle ich individuelle Angebote auf Basis einer Vor-Ort-Begehung.

Durch mein schlankes Unternehmenskonzept ohne hohe Verwaltungs- oder Vertriebskosten
kann ich meine Leistungen trotz hoher Qualitat wettbewerbsfahig anbieten. Mein Ziel ist es,
nicht der billigste Anbieter zu sein, sondern der, der den gréBten Nutzen bei nachvollziehbarem
Preis-Leistungs-Verhaltnis bietet.

8. Chancen und Risiken

Das grofte Risiko meiner Geschaftstatigkeit liegt darin, dass sich die Geschaftsentwicklung
langsamer gestaltet als erwartet. Ein mdglicher Grund daflr kdnnte eine schwachere
Investitionsbereitschaft von Privatkundinnen und -kunden sein, etwa durch wirtschaftliche
Unsicherheiten oder steigende Baukosten. Auch technologische Veranderungen oder neue
Marktteilnehmer kénnten Einfluss auf die Nachfrage oder meine Positionierung nehmen.

Dieses Risiko beurteile ich jedoch als Uberschaubar, da der Smart-Home-Markt weiterhin wachst
- angetrieben durch das steigende Bedurfnis nach Energieeffizienz, Komfort und Sicherheit.
Sollte sich die Nachfrage kurzfristig verlangsamen, kann ich flexibel reagieren, indem ich
meinen Fokus verstarkt auf den gewerblichen Bereich (z. B. Kooperationen mit Bautragern oder
Hausverwaltungen) oder auf Modernisierungsprojekte im Bestand lege.

Ein weiteres Risiko kdnnte in der technologischen Entwicklung selbst liegen: Die Systeme und

Standards entwickeln sich schnell weiter, und neue Anbieter drangen auf den Markt. Hier sehe
ich jedoch auch eine Chance, mich durch standige Weiterbildung und enge Herstellerkontakte
als kompetenter und unabhangiger Berater zu positionieren. Meine Kunden profitieren davon,

dass ich nicht auf ein bestimmtes System festgelegt bin, sondern immer die passende Losung
flr den jeweiligen Bedarf auswahle.

Zu den groBten Chancen meiner Grindung gehort die Marktdynamik selbst: Immer mehr
Menschen interessieren sich fur smarte Lésungen, die ihr Zuhause sicherer und
energieeffizienter machen. Gleichzeitig herrscht in vielen Regionen ein Mangel an qualifizierten
Installateuren mit Smart-Home-Know-how. Genau hier setze ich mit meinem Angebot an:
technisch versiert, kundenorientiert und verstandlich erklart.

Langfristig sehe ich Potenzial fir Wachstum, etwa durch die Einstellung von Mitarbeitenden oder
die Erweiterung meines Angebots um Servicevertrage, Wartungspauschalen oder die

Integration von Photovoltaik- und Speicherlésungen. Die Chancen Uberwiegen fur mich klar -
und ich bin Uberzeugt, dass ich mit Engagement, Know-how und Kundennahe erfolgreich am
Markt bestehen kann.
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